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Povecajte vaso prodajo s pomocjo Facebooka in znizajte vase
stroske oglasevanja.

TECA] OGLASEVANJA NA FACEBOOKU

Povecajte vaso prodajo s pomocjo Facebooka in znizajte vase stroSke oglasevanja.

Kaj se naucim?

e Spoznate vse najpomembnejSe znacilnosti Facebook oglasevanja in jih utrdite s pomocjo vaj na delavnici.
e Ob koncu tecaja prejmete potrdilo, ki ga lahko predlozite vasemu zivljenjepisu in si tako izboljSate kompetence pri
iskanju zaposlitve.

Komu je tecaj oglasevanja na Facebooku namenjen?

e Vsem, ki jih zanima oglasevanje na Facebooku ali pa tistim, ki zelijo povecdati svojo prodajo preko spleta z uporabo
tega zelo efektivnega kanala.

Kaj potrebujem?

e Za aktivno udelezbo ne potrebujete posebne strojne ali programske opreme, samo kliknete na povezavo, ki vam jo
bomo poslali na vas$ elektronski naslov, in vklopite zvo¢nike.

e Vsak tecajnik bo delil ekran s predavateljem, ki bo s povezavo lahko sledil vasemu delu.

e Komunikacija je obojestranska (v primeru, da imate moznost vkljucitve avdio in video povezave, se lahko tudi vidite in
slisite, sicer poteka komunikacija preko klepetalnice).

Dodatno

® Po konc¢anem tecaju prejmete neomejen dostop do online izobrazevanja in tako kadarkoli ponovite vsebino.

Vsebina

Upravljanje FB strani

Osnove Facebook komuniciranja
Avtomatizacije (sporocila, objave, komentariji...)
Brezplacna orodja za izboljSanje objav

Resnica o promoviranih objavah



Ciljna obcinstva

Strategije ciljanja na Facebooku
Lookalike obcinstva
Remarketing (ciljanje izgubljenih obiskovalcev spletne in Facebook strani)

[ ]
[ ]
[ ]
e Umestitve oglasov in najcenejse priloznosti

FB Ads manager

Osnovni kazalci uspeha (CPM, CPA, CTR, CPC...)
Facebook Pixel in sledenje konverzij
Doloc¢evanje oglasevalskega proracuna

[ ]
[ ]
[ ]
e Optimiziranje in upravljanje z oglasi

Facebookov algoritem

Tipi oglasov in katere izbrati
Drazbe za prikazovanje oglasov
Discount pacing, Bully method

[ ]
[ ]
[ ]
e Interna FB priporocila za uspeSne kampanije

Racunalniski online tecaj v zivo vkljucuje:

¢ |zvedba tecaja s strani strokovno usposobljenega predavatelja, ki je ¢lan Microsoft partnerskega omrezja in MOS
certificiran;

¢ Ne potrebujete nobene posebne strojne ali programske opreme - |le kliknete na povezavo in vklopite
zvoclnike;

e Vsak udelezenec deli ekran s predavateljem, ki lahko sledi vasemu delu;

e Ob vklopu avdio in video povezave se lahko vidite in sliSite;

e Na koncu prejmete ¢asovno neomejen dostop do online izobrazevalega programa - tako lahko kadarkoli
ponovite in utrdite vsebino!

Preverite Se ostala izobrazevanja iz - Prodaja, nabava in marketing. Pomagali vam bodo razjasniti
Stevilne dileme iz prakse.

SPLOSNI POGOJI

Po potrditvi izvedbe boste prejeli predracun, ki ga je treba poravnati najmanj tri dni pred izvedbo online seminarja. Za
proracunske porabnike veljajo placilni pogoji v skladu z zakonodajo o javnih placilih. Pisna odpoved udelezbe je mogoca
najkasneje tri delovne dni pred izvedbo online seminarja. UdeleZenci, ki po tem roku prekli¢ejo udelezbo ali se online
seminarja ne udelezijo, niso upraviceni do povrnitve kotizacije 0z. so dolzni poravnati celotno kotizacijo. Lahko pa se online
seminarja udelezi drugi udelezenec. Pridrzujemo si pravico do odpovedi online seminarja - v tem primeru kotizacijo
povrnemo v celoti. S prijavo sprejemate ta dolocila in sploSne pogoje.


https://forum-media.si/kategorija-produkta/prodaja-nabava-in-marketing




