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UPORABA UMETNE INTELIGENCE (Al) ZA VODJE

Al orodja in prakti¢ni napotki za ucinkovitejSe stratesko ter operativno delovanje

Umetna inteligenca (Al) je na pohodu - boste zajahali val napredka?

S pricetkom masovne uporabe umetne inteligence - Al (eno izmed trenutno najbolj poznanih orodij je ChatGPT) se
pricenja nova doba poslovanja! Kritichega pomena je, da ne zamudite trenutka, temvec¢ pametno in stratesko
sprejmete pomog, ki je v obliki Al na voljo - vasa konkurenca jo bo zagotovo.

Al ponuja vodstvenemu kadru neslutene moznosti. Ker bo hitrost adaptacije podjetja na nove okolis¢ine odlocala o
zmagovalcih in porazencih, je pridobitev znanja o moznostih uporabe Al nujna.

Spoznali boste, kako Al ucinkovito izkoristiti pri:

e pripravi u¢inkovite ustne in pisne komunikacije:kako pripravimo govore za razli¢ne priloznosti, oblikujemo
razli¢ne dopise za zaposlene in poslovne partnerje, pripravimo video nagovore ...

¢ strateskem odlocanju, analizi podatkov ali kreativni podpori:kako analiziramo trg, trende, konkurenco,
oblikujemo strategije, razvijamo ideje ...

e operativhem vodenju in pohitritvi/poenostavitvi procesov: kako npr. spremljamo tuje spletne strani,
ustvarjamo povzetke dolgih dokumentov, enostavno piSemo Excel formule ...

¢ lazji izdelavi razli¢nih porocil, gradiv in pripomockov za boljSo vizualizacijo podatkov:kako pretvarjamo
besedilo v ppt predstavitev, sliko, video, kako uporabimo »voice cloning« ...

KLJUCNO: znali boste pisati u¢inkovite ukaze (prompte), da Al ve, kaj zelite!

Hkrati pa boste znali upostevati tveganja, ki jih uporaba Al orodij prinasa, in sprejeti ustrezne varovalne
politike.

Kaj izobrazevalni program vkljucuje?

3 interaktivne delavnice

1 dodatno Studijsko e-gradivo

Odgovore na vasa vprasanja

Dostop do spletne ucilnice, ki vam bo omogocen Se pol leta od zaklju¢ka izobrazevalnega programa
Pridobitev potrdila o uspesno opravljenem izobrazevanju v slovenskem in angleskem jeziku



Vsebina

09.04.2024 -
1. modul - delavnica: Operativno vodenje, poenostavitev operacij in procesov, razvoj ter podpora pri strateSkem odlocanju

Trajanje: 13.00 - 14.30

Oblikovanje strategije, na¢rtovanje poslovnih dejavnosti
Poveclanje produktivnosti in nizanje operativnih stroskov
Kreiranje ucinkovitih ukazov (promptov) - 5 klju¢nih strategij
Uporaba umetne inteligence pri vsakodnevnih izzivih vodij
Prevodi besedil v tuje jezike

Kreiranje govorov za razli¢ne poslovne priloznosti

Analiza trga, analiza konkurence, priprava SWOT analiz
Zbiranje idej za razvoj produktov, kreativna podpora

16.04.2024 -
2. modul - delavnica: Analitika in vizualizacija podatkov, kreiranje formul ter problematika varstva podatkov oz. avtorstva

Trajanje: 13.00 - 14.30

Orodja in vti¢niki, ki nadgradijo ChatGPT

Branje in analiza spletnih strani (primer: analiza partnerjev, konkurence, analiza svoje spletne strani)
‘“’Pogovor z izbranimi dokumenti’’ - obdelava in povprasevanje po podatkih znotraj dolo¢enega PDF-a
Problematika varstva podatkov: tveganja pri deljenju podatkov in izdelava internih smernic za uporabo Al
Preverjanje avtorstva, avtorske pravice (npr. kdo je pripravil porocilo, katere vire je uporabil)

Razlaga in pisanje formul v Excelu

Pomoc pri vizualizaciji, obdelavi in razumevanju podatkov

23.04.2024 -
3. modul - delavnica: Oblikovanje privla¢nih predstavitvenih vsebin, porocil, slik, predstavitvenih videov

Trajanje: 13.00 - 14.30

Pretvorba besedila v individualno prilagojeno sliko

Pretvorba besedila v zanimivo, privia¢no ppt predstavitev

Ustvarjanje glasa pripovedovalca za video posnetke (»voice-over«)

Nacini prakti¢ne uporabe »voice cloninga« (Al uporabi vas glas) ali u¢enja vasega sloga pisanja
Pretvorba besedila v informativen video posnetek

Ocenjevanje in iskanje potencialnih poslovnih partnerjev

Priprava vaSe ekipe in interne kulture glede uporabe Al ter zagotavljanje pravilne in varne uporabe
Trendi in prihodnost dela - na preseciS¢u ¢loveske in umetne inteligence

25.04.2024 -
4. modul - Studijsko gradivo: Izbrana Al orodja in primeri njihove uporabe

e Uvod v primere uporabe in aplikacije Al

e Zanesljivost vhodnih in izhodnih podatkov Al

e Smernice, tehnike in primeri uporabe sistema ChatGPT v podjetjih: kako lahko druzbe privarcujejo oziroma povecajo
ucinkovitost in dodano vrednost - primeri iz industrije

¢ Druga orodja in podroc¢ja Al ter nacin njihove uporabe (Midjourney, Astria, ElevenLabs, BHuman, Durable, GitHub
copilot, DeepL, Murf Al...)

e Zbirka najbolj pomembnih in uporabnih ukazov (promptov) za posamezna Al orodja



Predavatelj
Domen Kr¢

Diplomant Fakultete za Organizacijske vede v Mariboru; smeri Poslovnih procesov
TEDx govorec
8+ let izkusenj v hitro rastocih tehnoloskih podjetij, predvsem na podrodju trzenja, vodenja interdisciplinarnih ekip
Vodja trzenja in prodaje pri podjetju Bitstamp - vpeljal umetne inteligence v nekaj
klju¢nih procesov poslovne analitike in komunikacije s strankami
e Soustanovitelj svetovalnega podjetja Era Novum Partners, specializirano v
korporativno digitalizacijo in inovacijo
e Specialist za prakti¢no uporabo GPT tehnologij v gospodarstvu, predvsem iz vidika
produktivnosti in znizanja operativnih stroskov
e Svetovanje tujim in slovenskim podjetjem

Domen Kr¢ ima izjemno znanje na podrocju korporativne digitalizacije in inovacije. Njegove izkusnje in strokovnost segajo
tudi na podrocje prakti¢ne uporabe umetne inteligence v gospodarstvu, predvsem z vidika produktivnosti in znizanja
operativnih stroskov. Ob tem ima diplomo na Fakulteti za Organizacijske vede v Mariboru, kjer se je osredotocil na podrocje
poslovnih procesov. V preteklosti je bil vodja trzenja in prodaje pri Bitstampu, kjer je vkljucil umetno inteligenco v klju¢ne
procese poslovne analitike in komunikacije s strankami. Predavatelj vas bo nedvomno navdusil in razsiril vasa obzorja na
podrocju umetne inteligence.

Pridobite potrdilo

Ob zaklju¢ku programa prejmete potrdilo Forum Akademije o uspesno opravljenem izobrazevanju v slovenskem in
anglesSkem jeziku.

Potek izobrazevanja in spletna ucilnica:

Kaj vam skozi izobrazevanje zagotavljamo?

Interaktivnost in komunikacija
Zaradi omejenega Stevila udelezencev online delavnice v Zivo delavnice omogocajo ucinkovitejse delo in odprto
komunikacijo s predavatelji ter sprotno zastavljanje vprasanj. Poudarek je na prakti¢nem strokovnem usposabljanju.

Odgovori na vprasanja
Spoznali boste izjemno aktualna in koristna orodje ter tekom izobrazevanja pridobili odgovore na vprasanja, ki se vam
porajajo v praksi. Na vsaki delavnici boste prejeli tudi pripadajo¢e seminarsko gradivo.

Dodatno pisno gradivo
Prakti¢no pisno gradivo, namenjeno samostojnemu Studiju, vam omogoca pomembno poglobitev znanja - predelate ga
lahko kadarkoli in kjerkoli vam ustreza!

Spletna ucilnica
Komunikacija in obvesSc¢anje poteka preko spletne ucilnice, kjer imate zbrana tudi vsa gradiva.

Delo v spletni ucilnici ter dostop kjerkoli in kadarkoli

Izobrazevanje bo podprto s spletno ucilnico, ki je vas vir vseh informacij o poteku izobrazevalnega programa.

V spletni ucilnici se nahajajo obvestila, urniki in gradiva izobrazevalnega programa. Zato predlagamo, da jo redno
obiskujete.

Do spletne ucilnice lahko dostopate kadarkoli preko svojega ra¢unalnika ali mobilnih naprav.

Dostop do spletne ucilnice boste prejeli po elektronski posti, nekaj dni pred pri¢etkom izobrazevanj.

Priporo¢amo vam, da nam ob prijavi posredujete vaso aktualno GSM Stevilko za namene nujnih sporocil.




Preverite Se ostala izobrazevanja iz - Prodaja, nabava in marketing. Pomagali vam bodo razjasnili
Stevilne dileme iz prakse.

AVTOR]JI

Domen Kr¢

e Diplomant Fakultete za Organizacijske vede v Mariboru; smeri Poslovnih procesov TEDx govorec

e 8+ let izkuSenj v hitro rastocih tehnoloskih podjetij, predvsem na podrocju trzenja, vodenja interdisciplinarnih ekip

¢ Vodja trZzenja in prodaje pri podjetju Bitstamp - vpeljal umetne inteligence v nekaj klju¢nih procesov poslovne
analitike in komunikacije s strankami

e Soustanovitelj svetovalnega podjetja Era Novum Partners specializirano v korporativno digitalizacijo in inovacijo

e Specialist za prakti¢no uporabo GPT tehnologij v gospodarstvu predvsem iz vidika prodktivnosti in zniZzanja
operativnih stroskov

e Svetovanje tujim in slovenskim podjetjem

Domen Kr¢ ima izjemno znanje na podrocju korporativne digitalizacije in inovacije. Njegove izkusnje in strokovnost segajo
tudi na podrocje prakti¢ne uporabe umetne inteligence v gospodarstvu, predvsem z vidika produktivnosti in znizanja
operativnih stroskov. Ob tem ima diplomo na Fakulteti za Organizacijske vede v Mariboru, kjer se je osredotocil na podrocje
poslovnih procesov. V preteklosti je bil vodja trzenja in prodaje pri Bitstampu, kjer je vkljucil umetno inteligenco v klju¢ne
procese poslovne analitike in komunikacije s strankami. Predavatelj vas bo nedvomno navdusil in razsiril vasa obzorja na
podrocju umetne inteligence.

SPLOSNI POGOJI

Kotizacijo je po prejemu predracuna treba poravnati najmanj tri dni pred izvedbo programa. Za proracunske porabnike
veljajo placilni pogoji v skladu z zakonodajo o javnih placilih. Pisna odpoved udelezbe je mogoca do deset delovnih dni pred
izvedbo programa, v primeru kasnejse odjave vam kotizacijo zaracunamo v celoti. Lahko pa se programa udelezi drug
udelezenec. Odpoved udelezbe zaradi bolezni je mogoca le s predlozenim zdravniskim potrdilom. V primeru predvidenega
izobrazevanja na lokaciji si pridrzujemo pravico do izvedbe v online obliki. Pridrzujemo si pravico do odpovedi - v tem
primeru kotizacijo povrnemo v celoti. S pisno prijavo na izobrazevanje sprejemate ta dolocila in sploSne pogoje.

POSEBNE UGODNOSTI

Posebne ugodnosti

e drugi udelezenec 10 % popusta,
e tretji in nadaljnji udelezenci 20 % popusta,
¢ 10 % popusta na strokovne priro¢nike in izobrazevalne portale.

NE SPREGLEJTE: 20 % popust za mikropodjetja, fizicne osebe in drustva! Uporabite Kodo za popust: MICRO20

Navedeni popust se ne seSteva z drugimi popusti, razen s popustom za ve¢ udelezencev izobrazevanj. Kodo uporabite v
kosarici ali jo pripisite.


https://forum-media.si/kategorija-produkta/prodaja-nabava-in-marketing

